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Вячеслав Краснов, MBA. Обо мне:  

 
 MBA, маркетинг и продажи, Московская Бизнес Школа; Цифровой маркетинг, 

IHSBMM, Дублин; Лингвистика, ПГЛУ, Пятигорск; Фармация, ПГФА, Пятигорск 

 
• 15 лет в маркетинге, коммерческой эффективности и продажах в фармацевтических 

компаниях 

• 4 года в маркетинговом консалтинге 

 Области экспертизы:  
• Marketing Excellence 

• Диджитал & eCom 

• Performance 

• Коммерческая эффективность 

• Продажи 

• Профессиональные компетенции и личное развитие 

 Проекты в компаниях: Sanofi, Zentiva, Grindex, OlineFarm, Stada, Bausch Health, 
Aristo Pharma, Сотекс, Promomed, ИнфаПрим, ПанБио Фарм, Bionorica, 
Ассоциация междисциплинарной медицины, Re Media и др. 

 
 Лучший бизнес тренер по маркетингу 2023 и 2024 

 
 Действительный член Российской ассоциации фармацевтического 

маркетинга, член Гильдии маркетологов 

 Советник российской академии естественных наук 

 Член жюри и эксперт премии Рунета, Платиновой унции, конкурсов «Золотой 
сайт», «Электрореклама», «Электросайт» и «Digital Practica», кластера 
«РАЭК\Pharma & IT» 

 Постоянный автор в «Фармацевтический вестник» и «Аптекарь» 

 
 Создатель экосистемы «Фарма Шоу»: «Кто Здесь? Квиз», «Фарма Stand Up», 

«Фарма Звук», «Фарма Караоке», «Фарма Спорт», «Фарма Love»  

 Ведущий и  модератор корпоративных и профессиональных отраслевых 
мероприятий, Автор книги «Топики для ума»  



 

 

Slava Krasnov Consulting. Основные направления:  

1. Консалтинг по повышению  
эффективности бизнеса:  

 Разработка портфельной стратегии 

 Реструктуризация бизнеса 

 Разработка KPI 

 Digital-диагностика компании и брендов 

 Оценка эффективности маркетинговых 
инициатив и др. комплексные решения 

2. Менторство и бизнес-коучинг 
сотрудников, мозговые штурмы 

 Оценка уровня профессиональных 
компетенций специалистов маркетинга 

 Составление индивидуального плана 
развития 

 Регулярные сессии в формате наставничества 

 

3. Организация и проведение под ключ корпоративных мероприятий: 

 Квизы, бизнес-игры и интеллектуальные викторины 

 Разработка концепции Gala-ужина, корпоративного ужина и т.д. 

 Услуги сопровождения бизнес-мероприятий  
 

4. Создание концепций контента для вашей компании\бренда и оказание 
Digital-услуг полного цикла 

 

5. Тренинг-программы по направлениям: 

 Маркетинг 

 Диджитал & eCom 

 Продажи 

 Профессиональные компетенции 

 Личностное развитие 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
ПРИ ЗАКАЗЕ НЕСКОЛЬКИХ ПРОДУКТОВ СРАЗУ ПРЕДУСМОТРЕН ДИСКОНТ 



 

 

КАКИЕ КОМПАНИИ УЖЕ ЗАКАЗЫВАЮТ УСЛУГИ 

 

     

 

 

                                                                                         

  

                               

                  

  

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

СПИСОК ПРОГРАММ 

В фокусе - Промоция: 

 Фармацевтический маркетинг от А до Я 

 Позиционирование от кутюр 

 Ключевое сообщение и слоган 

 Сегментация ЦА 

 USP 

 Конкурентная среда и конкурентная стратегия или как стать «фиолетовой 
коровой» (и вздернуть конкурента на рога) 

 Аналитика. Показатели и цифры. Формирование аргументации на основании 
данных  

 Customer journey map (CJM) и DCJM. Что? Где? Как? 

 Постановка KPI 

 Оценка эффективности маркетингового продвижения 

 Бренд-план с иголочки 

 Секреты успешного лонча 

 Трейд-маркетинг 

 Создание эффективных промоматериалов 

 Построение Patient Flow 

 Расчет Carry Over – остаточные продажи после приостановки промоции 

 Лайфхаки при подготовке детальной схемы (качественный скрипт для SF)  

 SWOT-анализ. Экспресс–заполнение или тщательная проработка? 

 Качественная подготовка к промоционному циклу 

 Цена и ценообразование 

 Маркетинг в госпитальном бизнесе 

 Продвижение в гос.сегменте 

 OL. Менеджмент лидеров мнений 

 Медиа. Разбираем по косточкам 

 Секреты здоровья P&L 

 Креатив как часть стратегии. Прокачиваем навык 

 Sales Force как инструмент маркетинга  

 Создание Key Visuals 

 Продающий текст 

 Цветовой тренинг  

 Коммуникационная стратегия 

 Работа с портретом потребителя 

 Геймификация контента  

 ABC of Marketing Excellence  

 Приоретизация портфеля компании (Портфельный анализ)  

 Проведение маркетингового аудита  

 



 

 

В фокусе - Продажи: 

 Эффективные продажи 

 Категорийный менеджмент 

 Увеличиваем средний чек 

 Секреты допродаж 

 Как продавать СТМ? 

 Как первостольнику зарабатывать больше? 

 Маркетинг своими руками. Лайфхаки для привлечения покупателей в аптеку 

 Подготовка аптеки к праздникам 

 Психология работы с молодой аудиторией в аптеке 

  «Интерактивы» для повышения лояльности клиентов в аптеке 

 Выяснение потребностей клиента 

 Категоризация специалистов здравоохранения 

 Эффективный сommitment – достижение договоренности с врачом\фармацевтом 

 Комплексная оценка эффективности работы SF 

 Инновационные ЛС в аптеке 

 Как выстроить правильное обучение персонала? 

 Как первостольникам адаптироваться к работе в современной аптеке 

 Формирование аргументации для переговоров с аптечными сетями на основании 
источников данных 

 Эффективный запуск БАД 

 Кросс-функциональное взаимодействие продаж и маркетинга  

 

В фокусе - Digital: 

 Digital маркетинг на раз, два, три 

 Digital маркетинг. Фарм. инструментарий 

 Эффективный e-mailing 

 Омниканальный маркетинг 

 eCommerce 

 Вебинары – как повысить эффективность? 

 Эффективная дистанционная коммуникация 

 Лайфхаки качественного CLM-менеджмента и контента электронных презентаций 

 Рич-контент и Hero images 

 Качественная работа с блогерами 

 Делаем сайт привлекательным 

 Как повысить продажи лекарственных средств с помощью контекстной рекламы 

 Doctors Digital customer journey map  

 Digital-диктант  

 

 



 

 

В фокусе – Профессиональные компетенции: 

 Эффективное ведение проектов 

 Продающая презентация 

 Переговоры и коммуникативные навыки. Лайфхаки 

 Как развивать экстраверсию? 

 Как первостольникам адаптироваться к работе в современной аптеке? 

 Правила деловой переписки 

 Умение брать ответственность 

 Предпринимательское мышление 

 Техника принятия решений  

 Корректная обратная связь. Принципы и правила 

 Коучниг базовый и «навыковый» 

 Управление конфликтами 

 

В фокусе – Личностное развитие: 

 Тайм-менеджмент 

 Построение личного бренда 

 Стрессоустойчивость 

 Эмоциональный интеллект 

 Ораторское искусство. Секреты успешного спикера 

 Как получить максимальную пользу от онлайн-курсов?  
 
                КОНТАКТЫ: 

       +7 985 382 67 94 

          krasnov.vya4eslav@yandex.ru 

      slavakrasnov.ru 

     
          ИП Краснов Вячеслав Юрьевич,             

ОГРНИП: 323774600429131 
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